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Uma ponte para empresas brasileiras
comprarem seus pares no exterior

Trivella monta fundo e quer ajudar em aquisi¢des fora do Brasil

ada mais natural do
que uma pessoa que
mora hd muito tempo

longe do local em que nasceu
manter alguns lacos com sua
terra natal. Fotos, telefone-
mas, visitas a parentes ou co-
nhecidos que ainda 14 mo-
ram: tudo isso serve para se
manter conectado com suas
origens. Mas no caso de Jon
Francisco Toscano, sécio-di-
retor da gestora Trivella, es-
sas conexdes vao além. Filho
de pai brasileiro e de mae
norte-americana, Toscano
nasceu nos Estados Unidos,
no estado de Michigan. Do
pais maisricodo planeta, veio
parar na maior metrépole da
América Latina, Sdo Paulo,
ainda sem ter completado cin-
co anos de vida. E a ligacdo
com lugares maitisculos con-
tinua até hoje.

Atualmente, o executivo
mora em Itu (SP), a cidade
onde tudo € grande, menos o
nome, e que abriga a sede da
Trivella. Agora, além das fo-
tos, das lembrangas e das vi-
sitas, o executivo terd algo
mais para se recordar do seu
pais de origem. Em 2010, a
empresa langard um fundo de
private equity destinado a in-
vestir em regides do interior
de Sao Paulo e do Parang, e
os principais alvos para fi-
nanciar esse produto serdo os
investidores institucionais
norte-americanos. “O fato de
eu conhecer muito bem o pais
facilita o intercAmbio”, diz o
executivo.

A ideia para o veiculo €
procurar de oito a dez com-
panhias ja com um produto
e uma equipe desenvolvi-
dos, e que tenham nas maos
uma oportunidade para fa-
zer uma aquisi¢do no exte-
rior, de preferéncia nos Es-
tados Unidos, mas ndo pos-
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Toscano: boas compras nos EUA e Asia

Empresas
localizadas no
interior de Sao

Paulo e do Parana
estdo no radar da
gestora; entre 0s
investidores,
ganham destaque
0S americanos

suem o dinheiro necessdrio
para isso. Af que entra o
capital da Trivella. “Nos
EUA o mercado estd bas-
tante interessante para fazer

aquisi¢des de
pequenas e mé-
dias empresas,
assim como na
Asia”, avalia.
Por isso, 0 obje-
tivo € comprar
participacdes
minoritarias nes-
sas firmas brasi-
leiras e fornecer
a elas a quantia
para concreti-
zar o negocio.
“Quando vocé
tem muita coisa
para mudar, ¢
melhor ter o con-
trole. Mas nés s
queremos agre-
gar o know how,
o link para nego-
ciar 14 fora.”
Como o interi-
or do Parand e o
de Sdo Paulo sdo
relativamente
grandes, ainda
mais combina-
dos, a gestora
pretende focar
em alguns poélos
regionais em especifico. No
estado mais rico do Pafs, as
atencdes estardo voltadas
para empreendimentos em
Sdo Carlos e seu entorno. No
caso do Parand, a drea esco-
lhida foi a regido de Londri-
na e Maringd. A semelhanca
entre as duas € que ambas
sdo centros universitdrios
muito fortes. “Nos arredores
de Londrina e Maringd vi-
vem aproximadamente qua-
tro milhdes de pessoas. O
pessoal vai estudar e fica por
14, e tem uma qualidade de
vida boa”, diz Toscano. Por
outro lado, Sdo Carlos € base
de uma das universidades fe-
derais mais conceituadas no
Brasil, a UFSCar, e de uma
das unidades da Universida-

Divulgagao

de de Sao Paulo (USP). “Nes-
ses lugares tem um mercado
despontando, com empresas
que surgiram a partir de liga-
cdes com essas institui¢des.
E nés vamos procurar nesses
locais tecnologias que sejam
competitivas globalmente”,
salienta.

Investidores

A primeira fase de capta-
cdo focard na pessoa fisica.
O fundo deverd comecar
com R$ 20 milhdes, prove-
nientes de “empresdrios bem
sucedidos”. Em seguida,
terd inicio uma nova roda-
da, mas dessa vez com in-
vestidores institucionais do
exterior, onde Jon Toscano
espera levantar mais R$ 130
milhdes, chegando ao nu-
mero de R$ 150 milhdes. A
Trivella pretende, inclusi-
ve, utilizar o programa da
Associacdo Brasileira de
Private Equity e Venture
Capital (Abvcap), lancado
em parceria com a Agéncia
Brasileira de Promocdo de
Exportagdes e Investimen-
tos (Apex) em novembro
passado com o objetivo de
atrair recursos estrangeiros
para esse setor do mercado
de capitais nacional. O pré-
prio Toscano € membro do
conselho deliberativo da
Abvcap e sua empresa foi
uma das trés primeiras a as-
sinar o convénio.

Osinvestidores institucio-
nais brasileiros ndo foram
esquecidos, mas a estrutura
da Trivella propicia uma
captacdo mais eficiente no
exterior. Segundo o sécio-
diretor, a gestora ndo possui
nenhuma pessoa que sejaes-
pecialista em fazer a ponte
com esse tipo de player no
Brasil, ao contrdrio do que
acontece 1 fora. “Porisso, a
energia demandada para
captar aqui seria maior. Pro-
vavelmente até vamos ter
alguns nacionais, s6 que se-
rdo mais como um bom aci-
dente, de forma espontinea
por parte deles, do que como
um esfor¢co nosso”, acres-
centa. P)
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